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Cada vez las redes sociales son más visuales
Tanto a nivel orgánico como en publicidad, para llegar de forma efectiva e interesan-
tes a cada público objetivo la clave está en ofrecer un valora añadido y unos conte-
nidos interesantes

Los usuarios quieren sentir que seguir a una marca les aporta valor.
En nuestro caso en concreto, cada día trabajamos para que desde Difiere Comunica-
ción nuestros lectores, o mejor, los lectores y seguidores de nuestros clientes se s 
sientan inspirados por nuestras imágenes, puedan adquirir formación de nuestros 
productos y adquieran ideas de decoración, usos, o simplemente conocer la historia 
que encierra cada colección,

También es importantes que los seguidores sientan que estamos ahí, a su lado, les 
resolvamos las dudas al momento o al menos le anticipemos una solución. Las redes 
sociales en muchas ocasiones se están convirtiendo en más cercanas que el mail.
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Creamos tu hastag especial para tu marca, aquél que será reconocido y que guiará 
vuestros contenidos e incluso los contenidos de vuestros seguidores.

También podemos aprovechar las Business Tools: todas las acciones que hemos 
comentado son muy potentes a nivel orgánico, pero su potencial puede explotarse 
todavía más si las combinamos con una campaña en Facebook o en instagram que 
aumente el tráfico, la notoriedad o los seguidores..

Estudiamos qué post funciona más, el crecimiento diario de seguidores y cuáles 
son las causas, cuáles son los países que más te siguen, y con todo ello decidirás 
qué contenidos valen la pena.

La estrategia de una marca debe ir adaptándose a esta realidad.

En Difiere conocemos a tu usuario porque hemos convivido con el durante muchos 
años, hemos crecido y ahora les acompañamos en este camino.
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Las presentaciones de producto que llegan al cliente argumentan la colección de 
un modo atractivo, visual y dando muchas ideas.

Cuentan una historia, cuentan su origen y cuentan cómo lo vamos a promocionar.
Ante el impedimento de viajes, estas presentaciones nos pueden ayudar en con-
versaciones presenciales on line compartiendo pantalla.

Nuestros videos dinámicos, además de contar historias son geniales para social 
media y para los puntos de venta tradicionales.
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Cuando un producto es querido por el prescriptor, quién mejor que ellos 
para alabarlo y contar sus bondades.
Organizamos presentaciones que cuenten como nace un proyecto, cuáles 
son los colores que más gustan y por qué un decorador o prescriptor los 
elegiría para una reforma o proyecto
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Los directos nos acercan a nuestro publico y 
cliente, prevalece el carácter humano de estas 
acciones y sobre todo ofrecemos soluciones 
interesante en ellos



Si ya dispones de un community 
Manager o la fuerza de ventas esta 
realizando una labor de Communi-
ty, os enseñamos como trabajar 

de forma coherente 
los contenidos



V I D E O S ,  F O R M AC I Ó N , 
E V E N T O S  Y  D I R E C T O S 
D E  I N F O R M E S 
D E  T E N D E C I A S  2 0 2 1



El webinar es uno de los contenidos que más COMPROMISO 
puede provocar en el cliente de difiere, su propuesta de va-
lor aparenta ser más alta y concisa que otras clases de con-
tenido de libre acceso. Esto se debe a que normalmente se 
programan en un horario particular y los visitantes tienen 
que registrarse para poder acceder.



La calidad de un webinar dependerá enteramente de las herramientas y 
conocimientos que quien lo imparta



Un webinar tiene infinidad de posibilidades, pasando por el mero contenido 
informativo hasta llegar a ser el complemento perfecto a una estrategia de 
ventas en estos momentos . Su mejor uso, dentro del ámbito comercial, 
es para presentar un producto o servicio. No conviene empezar el webinar 
con contenido promocional, sino que es mucho mejor ofrecer información 
de valor al principio para luego, a través de algún tipo de promoción o des-
cuento, conducir a la venta.
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Lo que caracteriza a un webinar es el hecho de que varias personas 
se conectan de manera simultánea y quién lo imparte puede ir com-
partiendo recursos desde su pantalla y resolviendo las dudas de los 
asistentes al momento.
 
Un Webinar puede grabarse y editarse para convertirse posteriormen-
te en un tutorial, pero no todos los tutoriales son webinars.

V E N TA J A S  D E L  W E B I N A R 
F R E N T E  O T R A S 

H E R R A M I E N TA S C L Á S I CA S :



C O N T E N I D O S  W E B I N A R  D I F I E R E

· Tendencias cromáticas

· Tendencias cerámicas en los próximos años

· Tendencias del consumidor final a partir de ahora

· Gráficas, diseños, tendencias en cerámica decorativa



Avenida Chatellerault nº 11, bajo. 
12005 Castellón de la Plana, Castellón 

Télefono: 696 90 37 92 - 964 04 88 94
Correo electrónico: info@difiere.net

Internet: http://www.difiere.net
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